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出展企業募集
グローバル市場への販路開拓の伴⾛⽀援
MD&M West 2025 信州⼤学ブース出展企業募集

展⽰名︓ MD&M west
⽇時︓ 2025年2⽉4⽇（⽕曜）〜 2⽉6⽇（⽊曜）
開催都市︓ アメリカ、アナハイム
会場︓ アナハイムコンベンションセンター（Anaheim Convention Center）
主催︓ Informa Markets
取扱品⽬︓ 医療機器・テクノロジー、デジタルヘルス、病院設備・⽤品、循環器、製薬
業種︓ 化学、ゴム、プラスチック、素材類、精密・測定・試験機器、製造・⽣産技

術、品質管理、先端技術、新素材、合成物、R&D、医療・病院⽤機器、医療
技術、イノベーション・スタートアップ

（2023年実績） 来場者数: 14,366⼈ 出展社数: 1,612社（ジェトロレポート参照）
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申込〆切

1．展⽰会の概要

出品費⽤
300,000円（不課税）／１社

信州メディカル産業振興会会員については、展⽰
会終了後、補助⾦（50,000円）を⼊⾦いたしま
す。
出品費⽤には、展⽰台、カタログスタンド、社名版、
ライト、電源、オンライン対応の場合はモニタ、PC
等が含まれます。展⽰ブースに設置される共⽤の商
談スペース(テーブル＆椅⼦)、倉庫等もご利⽤いた
だけます。

※出展ご希望の⽅はsmia@shinshu-u.ac.jp
までご連絡下さい。

その他
［展⽰物輸送］
出品物等の現地までの輸送はすべて⾃社で負担・⼿配
お願いします。輸送業者は紹介させていただきます。
海外への技術等の持ち出しに関する安全保障貿易管理
については、各社にてご対応をお願いします。
［航空券・宿泊］
航空券・宿泊等は各⾃で⼿配,ご負担願います。

本事業は、アメリカのアナハイムで開催される⼤規模医療機器関連展⽰会に信州⼤学
ブースを設置し、出展企業様の販路開拓・出展⽀援を⾏います。



2．出展⽅法（ハイブリッド形式）並びに⽀援実績
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出品形態②のオンライン対応型のイメージ

⽇本からオンラインで来場者に対応

ヘッドフォン

モニタ

展⽰台2020年度の⽀援実績
• ⻑野県内企業を含む3社が出展
• 複数の商談が本展⽰会を契機に⽣まれている。
• 出展をきっかけに、中東での販売や知名度の向上

に繋がっている

①現地出展（現地にて出展）
②オンライン型

⽇本から現地の来場者にオンラインで対応（モニ
ター・ヘッドフォンの費⽤は信州⼤学負担となり
ます。）

①②の２パターンでの募集となります

【募集数】 ４社
※出品内容等を参考に信州⼤学が判断いたします。

【規模】 37 m2

【基本設備】
・各社に展⽰台、テーブル、椅⼦
・各社に電源コンセント（220-240V）

② オンライン対応型

現地の展⽰台に設置したモニタとWeb会議システムを通じて⽇本
からバイヤー等に対応1)

1)展⽰ブースでのPC操作等は、現地のスタッフが担当します。
a. 展⽰は原則、カタログとパネルのみ。
b. 会期中の現地時間全⽇程を通じてリアルタイムでのWEB対

応が可能であり、バイヤーや来場者等に対応可能なこと。
c. バイヤーや来場者等との商談やマーケティングを⽬的とする事。
d. 会期中は、Web対応者を少なくとも１名は常時配置できる

こと。
e. 安全保障輸出管理上の問題無きこと。
f. 海外展開を進める経営基盤、計画がある事。
g. 海外展開の具体性、展⽰会での成果が⾒込めそうな
h. 展⽰会後、成果を信州⼤学指定の書式で報告する事。

① 現地対応型
現地の展⽰ブースに担当者を派遣し、バイヤーや来場者に直接
対応。

a. 上記(2)の対象分野に関する⾃社の製品・部品・技術等
をブースに展⽰できること。

b. 会期中の全⽇程を通じて展⽰可能であり、バイヤーや来
場者等に対応可能なこと。

c. バイヤーや来場者等との商談やマーケティングを⽬的とする
事。ブース内での販売、⾦銭授受、商品受渡は禁⽌。

d. 会期中は、対応者を少なくとも１名は常時配置できること。
e. 安全保障輸出管理上の問題無きこと。
f. 海外展開を進める経営基盤、計画がある事。
g. 海外展開の具体性、展⽰会での成果が⾒込めそうな事。
h. 展⽰会後、成果を信州⼤学指定の書式で報告する事。

3．募集企業の要件

４．注意事項
・感染対策等は出展者の責任において⾏ってください。感染等についての責任は⼀切負いません。
・各国、⽇本等の情勢次第で出展を取りやめる可能性があります。
・出展取りやめや、現地におけるトラブル等についての損害について責任は負いかねます。
・お⽀払い頂いた参加費は、展⽰会準備に使⽤済みの場合等、返⾦できないことがあります。
・出展社決定後のキャンセルは原則出来ません。
・本募集要項に記載無き事項は、信州⼤学が決定いたします。


